
エコウオーターの志事は販売や営業よりフォローが大切！（販売・営業２：フォロー８） 

（お客様チェックシート）                    （  ）（  ）（  ）（  ） 

１ サーバーの設置はできたか？１週間以内に確認 

（到着日から１週間以内なら使っていてもクーリングオフ OK） 

    

２ サーバーの取り扱い注意事項は説明をしたか？（取り扱い説明書） 

・直射日光✖ ・カビの対処法 ・水が落ちない理由・・・など 

    

３ （３か月しっかりフォローしましょう！） 

※ミネラルのある暮らし冊子プレゼント 

（野菜・お肉・ひき肉・魚・卵 サーバー水につけてるか？） 

※シールプレゼント 

※万能機能水 500ml ボトルスプレーボトルをプレゼント 

①実際に目の前で万能機能水の作り方を実演する 

②万能機能水をその場で飲んでもらう 

③万能機能水がなぜ必要かお話する（サプリメント水） 

⇒ミネラル発酵ドリンクで割ってファスティング 

④万能機能水が除菌スプレーになることを伝え、スプレーボトルに 

移し替えてプレゼントして使ってもらう！ 

（携帯電話実験などおもしろい実験） 

・万能機能水の活用方法をお伝えしたか？ 

（消臭・虫刺され・ニキビに・喉スプレーになる・・・・など） 

⑤実験を全部見ているか？大葉・泥・電気・電磁波・エネルギー 

⑥エクストラ水の活用方法 

⑦WLS 製品のお話はしたか？ 

※１８マイルポイントが貯まると WLS 製品がプレゼント！ 

５００ｍｌ定期購入者なら６か月で１８マイル貯まる。 

どれがいいかワクワクしながら WLS 製品説明をしてあげること。 

プレゼントのお話が 5 個１を購入してもらえるお話になる！ 

（代理店専用ページでダウンライン状況で顧客管理ができる） 

 

    

４ （支払い次回の定期配送について） 

・次回の LE は代引き 21日ヤマト・同月 27日口座引き落とし 

    

５ ミネラル発酵ドリンク教室 参加     

６ ミネラル発酵味噌教室   参加     

７ ミネラルキムチ教室    参加     

８ ミネ活セミナー      参加     

９ 言霊セミナー参加     

10 その他 ワクワクミネ活イベントやお茶会     



 


